PROSTY REGULAMIN
DLA CZEONKOW
KLUBU

Wazny od 01.08.2025 do czasu wydania nowej wersji (dalej PRK)
Ten prosty regulamin klubowy opisuje mozliwosci wspétpracy z firmg Vase
Dedra, s.r.o. z siedzibg pod adresem Podhradni 69, Ceskd Skalice, Czechy.
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1. MISJA DEDRY ORAZ JEJ SPRZEDAWCOW | KOORDYNATOROW

Misjq Dedry oraz jej sprzedawcéw i koordynatoréw jest dostarczanie innowacyjnych, wysokiej jakosci produkiéw, kidre utatwiaja
codzienne zycie oraz wnoszq rado$¢ do doméw. Zarabiaj dzieki ekskluzywnej i jakosciowej EKO drogerii, kiéra zostata opracowana
i wyprodukowana w Czechach. DEDRA dostarcza produkty przyjazne $rodowisku oraz Twojemu zdrowiu.

4 MOZLIWOSCI ZARABIANIA W KLUBIE DEDRA

¢ Korzystny zakup z rabatem do 30% na wlasny uzytek
Zamawianie produkiéw z asortymentu DEDRA ze znizkq nigdy nie byto tatwiejsze. Zarejestruj sie w Klubie Dedra z numerem
koordynatora i kupuj z rabatem do 30% od cen katalogowych. Wiecej znajdziesz w punkcie 2.2.1 oraz 4.1.

* Marza do 43% przy sprzedazy asortymentu DEDRA INNOVATIONS

Zostan sprzedawcq produkiéw Dedra Innovations i uzyskaj marze az do 43%. Towar mozesz sprzedawacé u siebie w salonie
fryzjerskim, kwiaciarni, specjalistycznym sklepie, Infernecie albo gdziekolwiek, gdzie jest to mozliwe.

Wiecej znajdziesz w punkcie 2.2.2. oraz 3.

* 10% gwarantowana nagroda ambasadorska za polecenie

Zyskaj gwarantowanq 10% znizke za polecenie z kazdego zakupu, kidrego dokonajq zarejestrowani bezposrednio przez
Ciebie klienci, TOP Koordynatorzy lub Ambasadorzy. Rabat generuje sie az z 10 pozioméw klientéw. Wysokosci prowizji z tych
pozioméw znajdziesz w tabelce 4.4.1. oraz 4.4.2. Znizke z postaci DEDRA ZtOTYCH mozesz wykorzysta¢ na zakup
produkiéw DEDRA INNOVATIONS.

Wiecej znajdziesz w punkcie 2.3.1. oraz 4.3.1.

¢ Bycie TOP koordynatorem i otrzymywanie prowizji na wlasne konto

TOP KOORDYNATOR zyskuje gwarantowang 10% prowizje na swoje konto. Dodatkowo ofrzymuje réwniez prowizje za
polecenie z kazdego zakupuy, kiérego dokonajq klienci pod nim az do 10 linii. Wysokosci prowizji z tych pozioméw znajdziesz
w tabelce 4.4.1. oraz 4.4.4.

Wigcej znajdziesz w punkcie 4.3.2.

5 ZASAD PROMOWANIA FIRMY DEDRA INNOVATIONS W MEDIACH SPOtECZNOSCIOWYCH

1. Twérz wartosciowe tresci: udostepniaj historie sukcesu, wskazéwki oraz rady, kidre mogq by¢ przydatne dla Twoich
obserwujgeych. Tres¢ powinna byé¢ autentyczna i stanowi¢ wartoéé, a nie tylko promowaé produkty.

2. Buduj relacje: interakcja z Twoimi obserwujgeymi jest kluczowa. Odpowiadaj na komentarze, wigczaij sie do dyskusji
i badz aktywny w spoteczno$ciach zainteresowanych Twoimi produktami lub ustugami.

3. Uzywaj tresci wizualnych: zdjecia i filmy majg wiekszy zasieg w mediach spotecznosciowych niz posty fekstowe.
Udostepniaj jakosciowe tresci wizualne, kidre przyciagng uwage i zaangazujq odbiorcéw.

4. Bqdz konsekwentny: regularne posty pomagaijq utrzyma¢ zainteresowanie Twoich obserwujgeych.
Stwérz plan, kiedy i co bedziesz udostepniag, i frzymaj sie go.

5. Transparentnosé i etyka: bgdz szczery odnosnie tego co oferujesz. Nie wyolbrzymiaj korzysci i bqdz przejrzysty
w kwestii potencjalnego ryzyka. Zaufanie i uprzejmos¢ wobec innych sq kluczowe dla diugoterminowego sukcesu.
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2. ROZPOCZECIE | MOZLIWOSCI WSPOLPRACY

2.1. Wspdtprace rozpoczniesz sktadajge swoje PIERWSZE ZAMOWIENIE z wypetnionym numerem koordynatora lub uzupetnionym
koordynatorem,/ambasadorem w swoim profilu klienta. Rozpoczecie wspétpracy JEST CALKOWICIE DARMOWE. Wspétpraca uprawnia
do korzystania z dynamicznej znizki az do 30% na produkty z oferty firmy Dedra.

2.2. Formy wspétpracy w Klubie Dedra- zakup i sprzedaz

2.2.1. Klient z koordynatorem: kupuje tylko dla siebie z rabatem.

2.2.2. Sprzedawca: kupuje ze znizkq i odsprzedaje swoim klientom.
2.2.2.1. Kupuije dla siebie oraz swoich bliskich w domowym zaciszu z rabatem.
2.2.2.2. Ma mozliwo$¢ sprzedazy z zyskiem produkiéw Dedra innym klientom w punktach sprzedazy lub
w Internecie bez ograniczen.
2.2.2.3. Réznica pomiedzy cenq zakupu a cenq katalogowq wynosi do 43% marzy, jest to mozliwy zysk sprzedawcy.
2.2.2.4. Moze by¢ osobq fizyczng bez dziatalnosci gospodarczej i z dziatalnoscig gospodarczg.
2.2.2.5. Moze by¢ osobq prawng (hotele, szkoty, firmy, restauracie).
2.2.2.6. Wspdtprace réwniez rozpoczyna PIERWSZYM ZAMOWIENIEM z wypetnionym numerem koordynatora,
z kiérym zyska swéj numer klienta i otrzyma w nim zestaw obowigzujgeych katalogéw.
2.2.2.7. Wspdtprace mozna rozpoczqé takze uzupetniajge numer koordynatora w profilu.
2.2.2.8. Moze swobodnie zamawia¢. Nie obowiqzujg optaty rejestracyine czy czfonkowskie.
2.2.2.9. Warunki dla sprzedawcéw/klientéw sq okreslone w akapicie 3.

2.3. Formy wspétpracy w Klubie Dedra- polecenia klientéw i prowizje

2.3.1. Ambasador Klubu Dedra:

Pozyskuje nowych klientéw i za te dziatalno$é otrzymuje znizke na towary w kolejnym miesigcu.

Moggq to byé réwniez influencerzy.
2.3.1.1. Zasfosowanie majq opcje opisane w punktach 2.2.112.2.2, j. klient i sprzedawca.
2.3.1.2. Ambasador moze by¢ tez nazywany koordynatorem z rabatem.
2.3.1.3. Ambasador nie jest wiascicielem licencji handlowe;.
2.3.1.4. Jest nagradzany formq znizki w zfotych rabatowych (koronach, euro) na zaméwienie w kolejnym miesigcu.
2.3.1.5. Tworzy sie¢ sprzedazy- rozszerza zespdt sprzedazowy firmy DEDRA.
2.3.1.6. Warunki dla koordynatoréw sq okreslone w akapicie 4.

2.3.2. TOP KOORDYNATOR:
Aktywnie pozyskuje nowych klientéw i za te dziotalno$é ofrzymuje prowizie przelewem na konfo.
2.3.2.1. Zastosowanie majq opcje opisane w punktach 2.2.112.2.2, 1. klient i sprzedawca.
2.3.2.2. TOP KOORDYNATOR jest wiascicielem licenciji handlowe.
2.3.2.3. Aktywnie tworzy sie¢ sprzedazy- rozszerza zespét sprzedazowy firmy DEDRA.
2.3.2.4. Moze uzywat tego tytutu podczas komunikacji z nowymi klientami.
2.3.2.5. Tym typem koordynatora nie mogq zostaé osoby prawne (korporacje biznesowe).
2.3.2.6. TOP KOORDYNATOROWI prowizje w dowolnej wysokosci wyptacane sq na rachunek bankowy.
2.3.2.7. Warunki dla koordynatoréw sq okreslone w akapicie 4.

2.4. Klient lub sprzedawca staje sie koordynatorem AUTOMATYCZNIE, gdy inny nowy klient wprowadzi w swoim PIERWSZYM
ZAMOWIENIU jego znizkowy numer klienta.

2.5. Warunki handlowe e-sklepu www.mojadedra.pl obowigzujg wszystkich klientéw oraz sprzedawcédw i sq nadrzedne w stosunku
do warunkéw PRK.

2.6. Ceny katalogowe:
2.6.1. Do akiualizacji cen na www.mojadedra.pl, www.dedra.cz i www.idedra.sk wedtug nowego katalogu/ulotki dochodzi
zawsze w pierwszym dniu obowigzywania nowego katalogu/ulotki o godzinie 9:00. Koniec waznosci cen katalogu,/ulotki to
zawsze osfatni dzieh obowigzywania katalogu,/ulotki o godzinie 9:00.
2.6.2. Waznos¢ kazdego katalogu/ulotki (OD - DO) jest zawsze wyraznie wskazana w katalogu,/ulotce.
2.6.3. Firma Dedra umozliwia Ci sprzedaz produkiéw nie tylko swoim znajomym, ale takze w ramach sklepu stacjonarnego
lub infernefowego. W przypadku sprzedazy online identyfikacja sprzedawcy musi by¢ zawsze widoczna na stronie.
2.6.4. O przyznaniu rabatu klubowego decyduije firma Vase DEDRA s.r.o. W indywidualnych przypadkach zastrzega sobie
ona prawo do ograniczenia lub anulowania przydzielonej znizki klubowej w dowolnym momencie na podstawie
jednostronnej decyzji.
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3. KLUBOWY PROGRAM ZNIZKOWY - MOZLIWOSC SPRZEDAZY KLIENTOM

3.1. Zasady Dynamicznego Programu Znizkowego
3.1.1. Postanowienia wstepne
3.1.1.1. Ten dynamiczny program rabatowy jest przeznaczony dla wszystkich zarejestrowanych klientéw Klubu Dedra,
fi. majq aktywowany system znizkowy (maijq koordynatora w profilu). Klient/sprzedawca moze w ten sposéb
zyska¢ rabat 10 do 30% na swoje zamdwienia w monitorowanym okresie (miesigcu).
3.1.1.2. Dynamiczny program znizkowy dotyczy réwniez produktéw oznaczonych jako ,TURBOZNIZKA".
Na te produkty ofrzymasz taki sam rabat/marze, jok na produkty bez oznaczenia.
3.1.1.3. Znizka obowiqzuje juz dla zaméwienia, kiérym spetnisz docelowy obrét. Tj. rabat stopniowo wzrasta w miare
dodawania produkiéw do koszyka.
3.1.1.4. Znizki aktywujqg sie automatycznie na podstawie osiggnietego obrotu w biezgcym miesigeu.
Poziom obowigzuje tez w nastepnym miesigcu, po kiérym zostat osiggniety.
3.1.1.5. Jesli kwota zamdwienia osiggnie wyzszy rabat niz minimalny gwarantowany (zyskany na podstawie spetnionej
nominacji w poprzednim miesigcu), zastosowana zostanie wyzsza znizka.
3.1.1.6. Klient musi ztozy¢ zaméwienie w nastepnym miesigeu, aby poziom rabatu byt kontynuowany takze
w kolejnym miesiqcu.

3.2. Stopniowane dynamiczne poziomy cen
3.2.1. Poziom 1: Obrét do 149 zt — znizka 10%
3.2.2. Poziom 2: Obrot od 150 zt do 339 zt — znizka 15%
3.2.3. Poziom 3: Obrot od 340 zt do 749 zt — znizka 20%
3.2.4. Poziom 4: Obrot od 750 zt do 1499 zt — znizka 23%
3.2.5. Poziom 5: Obrot od 1500 zt do 2849 zt — znizka 26%
3.2.6. Poziom 6: Obrot powyzej 2850 zt — znizka 30%
3.2.7. Poziomy sq zawsze podawane w cenach katalogowych.
3.2.8. Poziomy cen w innych walutach przedstawiono w ponizszej tabeli.

tACZNE ZAMOWIENIA W ZNIZKA NA tACZNE MARZA HANDLOWA
MIESIACU (SUMA ZAMOWIEN) ZAMOWIENIA (NARZUT DO CENY ZAKUPU)

3.2.9. Przeglqd rabatéw i struktur znizkowych
MINIMALNA GWARANTOWANA ZNIZKA
W NASTEPNYM MIESIACU
o 23 %

3.2.10. Przyktadowa kalkulacja z marzy 43%, fj. znizka 30%
3.2.10.1. Jak samodzielnie obliczy¢ cene zakupu wszystkich produkiéw? Twoja akiualna gwarantowana znizka
taczna wynosi 30%. Cene katalogowqg podziel przez 1,43 i zyskasz cene zakupu. Przyktad: zamawiasz fowar
o fqcznej cenie katalogowej 1507,49 zt (1507,49 : 1,43 = 1054,19 zt [Twoja cena zakupu],

Twdj zysk wynosi zatem 453,30 zi). NATYCHMIASTOWA

mMARZALQ 3.,

ZYSK/OSZCZEDNOSC

453,30 z




3.3. Warunki stosowania rabatéw

3.3.1. Znizka obejmuje wszystkie produkty w ofercie.
3.3.2. Rabatu nie mozna zastosowaé do produkiéw oznaczonych joko ,WYPRZEDAZ", ,CENA NETTO" i KOSZYKOWKA".

Aktualna cena sprzedazy w akcji CENA NETTO i WYPRZEDAZ jest ostateczna, tzn. jest ceng koficowq i na ten produkt nie jest
udzielana zadna dodatkowa marza. Od tych produkiéw nie sq réwniez naliczane prowizje. Sq to np. pomoce sprzedawcy
oraz inne oferty promocyine. Te produkty nie wliczajq sie tez do akcji Super Start.

3.3.3. Znizka jest naliczana automatycznie po osiggnieciu odpowiedniego poziomu obrotu.

3.3.4. Dynamiczny Program Znizkowy zastepuje VIP marze.

3.4. Poziomy i powiadomienia
3.4.1. Klienci bedq informowani o osiggnietym poziomie rabatu za posrednictwem maila w momencie realizacii.
3.4.2. W przypadku osiggniecia poziomu znizki wyswietli sie on tez bezposrednio w koszyku klienta/sprzedawcy

w interfejsie infernetowym.
3.4.3. Informacje o aktualnym poziomie rabatu bedqg réwniez dostepne w profilu klienta na stronie internefowe;.
3.4.4. Wysoko$¢ znizki/marzy zawsze znajdziesz na swojej fakiurze.

3.5. Schemat biezgcej wysokosci znizki w monitorowanym okresie

ZAMOWIENIA W DYNAMICZNYM SYSTEMIE ZNIZKOWYM
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4. TWORZENIE SIECI SPRZEDAZY DLA AMBASADOROW | KOORDYNATOROW

4.1. Jak zosta¢ TOP Koordynatorem lub Ambasadorem Dedra (Koordynatorem ze znizkq)
4.1.1. Najpierw musisz zosta¢ klientem-sprzedawcq i uzyska¢ swéj numer klienta (zob. punkt 2).
4.1.2. Zdobqdz nowego klienta-sprzedawce.
4.1.3. Poméz mu ztozyé jego zamdwienie (PIERWSZE zaméwienie) na www.mojadedra.pl i podczas rejestracji wypetnij swj
numer klienta (numer znizkowy) w polu ,koordynator”. Klient moze tez uzupeti¢ go sam, bez Twojej pomocy.
4.1.4. Klient dotgczy do Twojej pierwszej linii bezposrednio pod Tobg.
4.1.5. Zapoznaj nowego klienta z PRK. Poinformuj go, ze tez moze dalej zarejestrowa¢ i poszerza¢ Twojq strukiure.
4.1.6. Rejestracja klientéw w ramach Klubu za posrednictwem portali dedra.cz oraz mojadedra.pl jest mozliwa wylgcznie na
terytorium Czech, Stowacii i Polski. W innych krajach, w kiérych dziata firma DEDRA, rejestracja klientéw z tych portali nie jest
mozliwa z powodu odmiennego systemu prowizji oraz specyficznych warunkéw na poszczegélnych rynkach. Z tego powodu

koordynator z CZ, SK lub PL nie moze dziata¢ jako koordynator na innym zagranicznym rynku, kiéry nie zostat wymieniony w tym

punkcie. Analogicznie — koordynator z innego kraju niz wymienione powyzej nie moze dziata¢ jako koordynator w tych
okreslonych krajach.

4.1.7. W przypadku wypetnienia drukowanego formularza, PIERWSZE zaméwienie wyslij na adres Vase Dedra s.r.o., Podhradni

69, Ceska Skalice, 552 03. Jesli to mozliwe, preferuj ztozenie formularza online bezposrednio w sklepie infernetowym DEDRA.

4.1.8. Nowo zarejestrowany klient zyska swéj numer klienta po pierwszym zaméwieniu. Bedzie on widoczny na stronie w profilu

klienta lub bezposrednio na wystawionej fakiurze.
4.1.9. Nie mozna zmieni¢ koordynatora w trakcie wspdtpracy. Jedynym wyigtkiem jest zmiana w programie reaktywacii
nieaktywnych klientéw w akapicie 5.6.

4.1.10. Koordynator zyska w profilu klienta podglad swojej pierwszej linii klientéw. Aby wyswietli¢ dalsze linie, koordynator musi

zosta¢ DYREKTOREM SIECI.

4.2. Prosty system prowizyjny z gwarantowanymi 10%
4.2.1. Prowizje lub rabaty na towary sq obliczane z zaméwionych produkiéw firmy Vase Dedro, s.r.o. kazdego aktywnego
klienta w sieci koordynatora po odliczeniu znizek i VAT.
4.2.2. Aktywny klient fo ten, kiéry w danym miesigcu ztozyt co najmniej jedno zaméwienie.
4.2.3. Prowizje i znizki na towar sq naliczane ze wszystkich produkiéw z wyjatkiem wymienionych w punkcie 3.3.2.
4.2.4. Prawo do prowizji lub rabatu na towar zyskasz spetniajgc warunek, kiéry rézni sie w zaleznosci od typu koordynatora.
Dla Ambasadora Dedra (koordynatora ze znizkg) jest on opisany w akapicie 4.3.1, a dla TOP koordynatora w paragrafie 4.5
4.2.5. System prowizji, rabatéw na towar i nagréd specjalnych dla klientéw polskich i stowackich jest identyczny z systemem
prowizji dla klientéw czeskich.
4.2.6. Prowizje z innych krajéw sq naliczane z zaméwionych produkiéw i bedq wyptacane oraz odliczane w formie znizki na
towar zgodnie z kursem CZK/PLN lub CZK/EUR obowigzujgcym w dniu wystawienia RAPORTU Z DZIAYAINOSCI.

4.2.7. Aby ofrzyma¢ prowizje/znizke na towar, nalezy w aktualnym miesiqcu ztozyé zaméwienie az do 23:00 ostatiego dnia

miesigca. Zaméwienie po 23:00 moze juz by¢ wliczone do nastepnego miesiqca.
4.2.8 Produkty oznaczone jako ,COLLAB”: Prowizja nie dotyczy produkiéw oznaczonych etykietq COLLAB. Produkty fe

powstaly we wspdtpracy z influencerami i partnerami, kiérzy aktywnie uczesticzg w ich promociji oraz wsparciu marketingowym.

Ze wzgledu na podziat kosztéw marketingowych i ustalenia umowne z tymi wsptpracownikami, te pozycie nie sq objete

programem prowizyjnym dla koordynatoréw. Jednakze rabat klubowy na te produkty obowigzuje w petnej wysokosci, tak jak w

przypadku standardowego asortymentu.

4.3. Prowizje za posrednictwo sprzedazowe i premie
Obliczenie prowizji/znizki na zakup nastepuje automatycznie w pierwszym dniu roboczym nastepnego miesigca. Przykiad: naliczenie

prowizji za grudzien nastqpi automatycznie pierwszego dnia roboczego w styczniu. Po automatycznym skalkulowaniu prowizji/rabatu na

zakup, wysytamy na maila raport z dziatalnoéci. Znajdziesz go takze w swoim profilu klienta po zalogowaniu na www.mojadedra.pl. Po
przyznaniu prowizji w formie znizki na zakup, zostanie ona automatycznie zaksiegowana w portfelu na koncie klienta, w tym momencie
rabat jest odejmowany od kwoty zakupu w koszyku. TOP koordynatorzy ofrzymajq wptate na konto do 7 dni od przyznania prowizji.
4.3.1. Ambasador DEDRA (koordynator ze znizkq)- osoba nieprowadzgca dziatalnosci gospodarczej
4.3.1.1. To osoba, kiéra nie prowadzi dziatalnosci gospodarczej, wigc nie ma wypetnionego NIPu w naszym systemie.
4.3.1.2. Aby ofrzyma¢ prowizje w formie rabatu na towar nalezy ztozy¢ jedno zaméwienia w miesigcu, w kiérym
powstato prawo do prowizji w formie znizki. Zaméwienie musi zostaé odebrane i opfacone.
4.3.1.3. Jesli w danym miesigcu nie spetnisz warunku dla przyznania prowizji w postaci rabatu na towar, wéwczas
Twoje prawo do prowizji w formie znizki za ten miesigc wygasa bez refundacj.
4.3.1.4. Twoje prowizje i premie bedq wyptacone w formie rabatu na towary w nastepnym miesigcu.
4.3.1.5. Znizki nie mozna wykorzysta¢ na bony podarunkowe i dostawe. Nie sq to towary fizyczne.
4.3.1.6. Kwote prowizji w formie rabatu na towar znajdziesz w swoim profilu klienta, w portfelu. Prowizje w formie
znizki mozna wykorzysta¢ z portfela w ciggu 2 miesiecy od jej przyznania. Jesli nie zostanie wykorzystana, przepada
bezzwrotnie.
4.3.1.7. Ambasador Dedra 1x na 360 dni moze wnioskowa¢ o zmiane na TOP koordynatora. Aby dokonaé¢ zmiany,
nalezy spetni¢ wymagania dla TOP Koordynatora..



4.4. Zasady wykorzystania prowizji w formie znizki z portfela
4.4.1. Prowizje w formie rabatu w porifelu nie podlegajg wymianie na gotéwke. Jest to zawsze tylko prawo do znizki na towar.
Nie podlega wiec opodatkowaniu- zawsze jest rabatem.
4.4.2. Skumulowane saldo w portfelu uzyte w jednym zaméwieniu nie moze przekroczyé 50% jego wartosci. Jezeli
zgromadzone saldo portfela przekroczy 50% wartosci dowolnego zaméwienia, nadwyzka kwoty zostanie zdeponowana
i bedzie dostepna dla kolejnych zaméwien przez okres 2 miesiecy.
4.4.3. Przykiad: jesli masz prowizje w formie rabatu o wartosci 100 z1, to aby w petni je wykorzystaé musisz utworzyé
zaméwienie o wartosci 200 L. Jesli Twoje zamdwienie jest nizsze, prowizje w formie znizki bedq czekaé¢ 2 miesigce.
4.5. TOP Koordynator— przedsigbiorca
4.5.1. Jest to osoba, ktéra zajmuje sie gtéwnie dziatalnoéciq gospodarczq i posiada licencje handlowq. Informacja musi by¢
uzupetniona w profilu klienta. Whpisu dokonuje obstuga klienta Vase Dedra s.r.o.
4.5.2. TOP Koordynator ofrzymuje prowizje w formie wpfaty pienieznej na rachunek bankowy.
4.5.3. Dla przyznania prowizji nalezy spetni¢ jedng z frzech kombinaciji osobistego obrotu i nowo zarejestrowanych klientéw w
1. linii w miesigcu, w kiérym powstato prawo do prowizji
4.5.4. Zasady przyznania prowizji dla TOP koordynatora. Koordynator musi speti¢ tylko jeden z ponizszych punkiéw.
4.5.4.1. Pierwszq mozliwosciq jest utworzenie zaméwienia koordynatora na kwote powyzej 500 zt bez koniecznosci
rejestracji nowych klientow.
4.5.4.2. Drugq opcjq jest zamoéwienie od 300 do 500 zt, gdzie konieczna jest rejestracja nowego klienta z pierwszym
zakupem (PIERWSZE zaméwienie).
4.5.4.3. Trzecig mozliwosciqg jest zamdwienie na dowolng kwote do 300 zt i 3 nowe rejestracje nowych klientow
z ich pierwszym zaméwieniem.
4.5.5. Tabela z warunkami. TOP Koordynator musi speti¢ tylko jeden z nich, aby ofrzyma¢ prowizje.

NOWYCH KLIENTOW W 1. LINII Z PIERWSZYM 0 1 3
ZAMOWIENIEM W MONITOROWANYM MIESIACU

4.5.6. Jezeli w danym miesigcu TOP koordynator nie spetni warunku przyznania prowizji w formie znizki na towar, wéwczas
iego prawo do prowizji wygasa.

4.5.7. Prowizje i nagrody zostang wyptacone TOP koordynatorowi przelewem na jego rachunek bankowy wskazany podczas
rejestracii u obstugi klienta Dedra.

4.5.8. Aby aktywowa¢ profil TOP koordynatora, nalezy przesta¢ do dziatu obstugi klienta licencje handlowq oraz, jesli jestes
ptatnikiem VAT, odpowiednie zaswiadczenie. Bez tych dokumentéw nie mozemy wyptaca¢ prowizji na Twoje konto.

4.5.9. Prowizje i premie bedg wyptacane kazdego miesigca po jego zamknieciu i najpdzniej do 7. dnia nastepnego miesigca.
4.5.10. TOP Koordynafor 1x na 360 dni moze wnioskowa¢ o zmiane na Ambasadora Dedra.

4.6. Przejrzysty system prowizyjny dla kazdego z gwarantowanymi 10%
4.6.1. Prowizja od sprzedazy wszystkich produkiéw marki DEDRA (drogerial)

LINIA

U 10 %

@) 3% Te prowizje wyptacimy Ci zawsze,
@ 2% bez wzgledu na to, ilu masz aktywnych
@ 1% klientéw / sprzedawcéw w swojej 1. linii
® 0.7 %

@ 0,6 % jesli masz 6 aktywnych klientéw w swojej 1. linii
@ 0,4 % jesli masz 7 aktywnych klientéw w swojej 1. linii
0,2 % jesli masz 8 aktywnych klientéw w swojej 1. linii
@ 0,1% jesli masz 9 aktywnych klientéw w swojej 1. linii
10 0,1% jesli masz 10 aktywnych klientéw w swojej 1. linii



4.6.2. Prowizja od sprzedazy wszystkich produkiéw zaczynajgeych sie kodami EL, DA, DS, FC, IW, XG oraz w akdiji

TURBOZNIZKA i WYPRZEDAZ

LINIA

&)
©)
@
©)
@©
@

0

4.6.3. 1. linia: zwerbowani przez Ciebie i skontaktowani klienci-sprzedawcy, ktérzy majg w swoim PIERWSZYM
zaméwieniu w polu koordynator Twéj numer klienta. Z ich sprzedazy (po odliczeniu rabatéw i VAT) otrzymasz

10 %

2%
1%
0,5 %

0,25 %

0,1 %
0,1 %
0,1 %
0,1 %
0,1 %

Te prowizje wyptacimy Ci zawsze,
bez wzgledu na to, ilu masz aktywnych

klientéw / sprzedawcéw w swojej 1. linii

jesli masz 6 aktywnych klientéw w swojej 1. linii
jesli masz 7 aktywnych klientéw w swojej 1. linii
jesli masz 8 aktywnych klientéw w swojej 1. linii
jesli masz 9 aktywnych klientéw w swojej 1. linii

jesli masz 10 aktywnych klientéw w swojej 1. linii

GWARANTOWANA PROWIZJE W WYSOKOSCI 10%.

4.6.4. 2 i kolejna linie: kiedy Twoj zwerbowany klient-sprzedawca sam zostanie koordynatorem, to ze wszystkich
zamowien produkiow jego klientéw zyskasz prowizie od 3% - 0,1% na drogerie lub 2% - 0,1% na inne produkty.

LINIA

PO

COEPOPLOO

JA SPRZEDAWCA

(przyktad prowizji od sprzedazy drogerii marki DEDRA)

0,6 %

0,4 %
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jest koordynatorem, kiéry zyskuje kontakty w swojej sieci az do 8 linii. Zyskuje tak mozliwos¢ kontaktu z klientami
i koordynatorami réwniez w dalszych liniach oraz motywowania ich do osiggniecia wyzszego zysku z prowizji/znizki na towary.
5.1.1. Aby uzyska¢ tytut dyrekiora sieci na kolejny miesiqc kalendarzowy nalezy osiagnaé¢ obrét osobisty w wysokosci 500 zt
i jednoczesnie obrét zarejestrowanej grupy w wysokosci 5 000 zt.
5.1.2. Wglad do sieci jest zawsze dostepny 1 miesiqc kalendarzowy po realizacji. W przypadku spetnienia warunkéw
w kolejnym miesigcu, ulega on dalszemu przedtuzeniu.
5.1.3. W przypadku niespetnienia, wglad do sieci zostanie ograniczony tylko do pierwszej linii, tak jak to zwykle bywa
u koordynatora bez tytutu DYREKTOR.
5.1.4. Dyrekior sieci moze by¢ zaréwno TOP koordynatorem, jak i koordynatorem ze znizka.

5.2.1. Pseudonim koordynatora uzupetnia Znizkowy numer klienta w Twojej komunikaciji sprzedazowe;.

Pseudonim nie zasfepuje wiec numeru klienta, pozostaje on wazny nawet po utworzeniu pseudonimu.
5.2.1.1. Pseudonim koordynatora mozna wykorzysta¢ do komunikowania znizki klienta w postach w mediach
spofecznosciowych.
5.2.1.2. Pseudonim mozna utworzyé¢ w profilu klienta na stronie.
5.2.1.3. Vase DEDRA zastrzega sobie prawo do jednostronnej zmiany pseudonimu klienta. W przypadku tej
wymuszonej zmiany pseudonimu skontakiujemy sie z koordynatorem, kiéry bedzie mie¢ 7 dni na zmiane pseudonimu na inny.
5.2.1.4. Przyktad zastosowania: przy podawaniu swojego znizkowego numeru klienta np. 999999 przekazesz
nowemu klientowi utworzony przez siebie kod ,JANAT978". Nowy klient wpisze ten kod tak jak zawsze w polu dla
koordynatora lub w polu rabatowym w koszyku.

5.2.2. Format pseudonimu koordynatora
5.2.2.1. diugos¢ pseudonimu od 6 do 10 znakéw,
5.2.2.2. pseudonim musi zawieraé 2-4 cyfry,
5.2.2.3. pseudonim nie moze zawiera¢ znakdw interpunkeyjnych (np. myslnik, kropka lub podkreslenie)
5.2.2.4. pseudonim nie moze zawiera¢ stéw wulgarnych i niestosownych oraz innych wybranych stéw zwigzanych
z firmg DEDRA,
5.2.2.5. pseudonim nie moze zawiera¢ znakéw diakrytycznych,
5.2.2.6. pseudonim mozna zmieni¢ tylko 1x na 365 dnilub w uzasadnionych przypadkach przez biuro obstugi klienta.

5.3.1. Klienta, ktéry nie byt aktywny przez okres 18 miesiecy lub klienta, kiéry nie ztozyt pierwszego zaméwienia przez
6 miesiecy od rejestracji, mozna ponownie wprowadzi¢ do klubu z nowym numerem koordynatora.

5.3.2. Aktywny koordynator ma dzieki temu mozliwoéé pozyskania klientéw, kiérzy kupowali u nas wezesniej, ale obecnie
nie sq akiywni.

5.3.3. Klient do reaktywaciji nie moze by¢ koordynatorem, 1j. nie moze mie¢ pod sobq innych zarejestrowanych klientéw.

5.4.1 SUPER START to akcja dla nowych klientéw. Trwa 3 miesigce kalendarzowe. Im dtuzsza wspétpraca, tym trwalszy zysk
dla koordynatora w postaci prowizji lub znizki.

5.4.2 Dodatkowa nagroda dla koordynatora za pomysinie zrealizowany Super Start przez nowego klienta we wszystkich 3
ukonczonych miesigcach wynosi 29,90 zt.

5.4.3 Wyptata nastepuje po 3 ukonczonym miesiqcu, kidre nowicjusz zrealizowat bez przerwy.

5.4.4. Postepy ,SUPER STARTU" Twoich nowo zarejestrowanych znajdziesz w swoim przeglqdzie klientéw w profilu klienta.
5.4.5. Aby koordynator otrzymat nagrode, jego nowy klient musi wykona¢ wszystkie kroki SUPER STARTU.
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6.1. Wysytane paczki przechodzq kontrole koficowq za pomocg nagrania kamery i kontroli kodéw kreskowych dla kazdego
pojedynczego zamdwienia (w przypadku brakujgcego produkiu w przesytce mozemy w ten sposdb spraowdzi¢ kazde zaméwienie).

6.2. Nie obstugujemy zaméwien zbiorowych, tzn. dwéch (lub wiecej) zaméwien réznych klientéw nie wysytamy pod ten sam adres w
jednej paczcel

6.3. Pozycje wyprzedane, ktére nie mogly by¢ zawarte w przesytce, nalezy doda¢ ponownie do kolejnego zaméwienia- nie rejestrujemy
produkiéw brakujgeych w zaméwieniach.

6.4. Jedli nie ztozysz zaméwienia przez 2 kolejne miesiqce, zostaniesz zawieszony w automatycznej dystrybucji DARMOWYCH
katalogéw/ulotek. W momencie wznowienia zaméwien, bedziemy znéw wysyta¢ DARMOWE katalogi/ulotki na Twéj adres.

6.5. Jezeli nie ztozysz ani jednego zaméwienia w ciggu 18 kolejnych miesiecy, Twoja wspétpraca moze zostaé zakohczona.

6.6. Klientsprzedawca przyjmuje do wiadomosci, ze wraz z PIERWSZYM zaméwieniem nie zostaje pracownikiem firmy Vase DEDRA,
s.r.o. ani swojego koordynatora, kiéry go zwerbowat.

6.7. Klientsprzedawca nie jest upowazniony do dziatania i wykonywania czynnosci prawnych w imieniu firmy Vase DEDRA, s.r.o.

6.8. Klientsprzedawca zgadza sie, aby jego nazwisko mogto zosta¢ opublikowane w materiatach promocyijnych firmy Vase DEDRA, s.r.o.,
na przykiad w katalogu, ulotce, magazynie, na stronie www.

6.9. Klientsprzedawca zobowigzuje sie do tego, by rozpowszechniane przez niego informacje o firmie Vase DEDRA, s.r.o. byty zgodne z
etykq moralng.

6.10. Powody zakonczenia wspdtpracy ze sprzedawca-koordynatorem-klientem przez firme DEDRA, s.r.o. sq nastepujqce:
rozpowszechnianie nieprawdziwych i wprowadzajgeych w btqd informacii o firmie Vase DEDRA, s.r.o. Ponadto szerzenie paniki wérod
sprzedawcédw-koordynatoréw-klientéw na podstawie nieudokumentowanych oraz niezweryfikowanych przez firme Vase DEDRA, s.r.o.
informaciji. Wszelkie informacje o produktach, ofertach, wydarzeniach i promocjach, sprawdz wczesniej w firmie Vase DEDRA, s.r.o. [przez
telefonicznq infolinie, na naszym facebooku lub stronie).

6.11. Produkty marki DEDRA bedq dostarczane klienfom koncowym wytqcznie za posrednictwem sprzedazy bezposrednie;.

6.12. Klientsprzedawca zobowigzuie sie nie naduzywaé sieci dysirybucyinej firmy Vase DEDRA, s.r.o. do sprzedazy innych produkiéw ani
do innych celéw. W przypadku naruszenia tego punkiu, chodzi o naruszenie PRK i jest to powodem do natychmiastowego zakohczenia
wspdtpracy ze strony firmy Vase DEDRA s.r.o., klientsprzedawca jest zobowigzany do odbioru i dystrybucji pod wiasnym nazwiskiem, na
swoj koszt oraz zgodnie z przepisami prawnymi obowigzujgcymi w Czechach, ewentualnie na Stowacii lub w Polsce.

6.13. Firma Vage DEDRA, s.r.o. zastrzega sobie mozliwosé modyfikacji zasad PRK i tekstu PIERWSZEGO zamdwienia.

6.14. Skiadajgc zamoéwienie, klient akceptuje aktualny PRK.

6.15. Zmiany imienia, adresu, numeru telefonu czy adresu e-mail, klient moze dokona¢ samodzielnie na www.mojadedra.pl (po
zalogowaniu) w sekcji ,Profil klienta” lub moze wysta¢ nam te dane w formie pisemnej na: info@mojadedra.pl i my je zaktualizujemy.
6.16. Firma Vase DEDRA, s.r.o. moze w dowolnym momencie jednostronnie zawiesi¢ cztonkostwo w klubie DEDRA. Po rozwigzaniu
czfonkostwa w klubie DEDRA wygasa prawo do znizki, darmowych prezentéw i innych korzysci. Ten krok anuluje takze prawo do prowizji
od obrotu z cztonkéw z zawieszonym czionkostwem od daty zawieszenia.

6.17 Uzywanie marki, logo i chronionych nazw Dedra Innovations

Cztonkowie klubu mogq uzywaé nazwy, logo, chronionych nazw oraz innych elementéw graficznych zwigzanych z markq Dedra
Innovations wylqcznie zgodnie z akiualnie obowigzujgeymi standardami graficznymi i komunikacyjnymi firmy. Przy ich wykorzystaniu w
publicznych materiatach online lub offline (np. e sklepy, strony internetowe, materiaty drukowane) konieczna jest wezesniejsza pisemna
zgoda, uzyskana za posrednictwem wiadomosci e mail na adres info@mojadedra.pl. Jakiekolwiek nieautoryzowane uzycie, modyfikacja
lub prezentowanie w niewtasciwym kontekscie moze skutkowaé obnizeniem lub odmowq wyptaty prowizji za dany okres.

6.18 Promowanie marki za pomocq platnej reklamy

Podczas promowania produkiéw Dedra za posredniciwem systeméw reklamowych online (np. Google Ads, Sklik, Meta Ads) zaleca

sie unikanie kierowania kampanii na hasta oraz nazwy zwigzane z markg Dedra Innovations. Takie kampanie mogq zaktécaé¢ strategie
marketingowq firmy i wptywaé na jej widocznoéé w sieci. W przypadkach, gdy sposéb promocii jest niezgodny z tymi zaleceniami oraz
negatywnie wptywa na postrzeganie marki, firma zastrzega sobie prawo do obnizenia lub wstrzymania prowizji za dany okres.
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7. ZWROT TOWAROW W RAMACH 14-DNIOWEJ GWARANCJI SATYSFAKCJI

7.1 Jesli nie jeste$ zadowolony z produkiu z asortymentu firmy Vase DEDRA, s.r.o., mozesz skorzysta¢ z okresu zwrotu towaru bez podania

przyczyny do 14 dni kalendarzowych od jego doreczenia w ramach gwarancii satysfakcji.
7.1.1. Zwracany towar w oryginalnym opakowaniu i zawierajgey metki (kompletna paczka fgcznie z oryginalnym
opakowaniem i wypetnionym formularzem reklamacyinym) dobrze zapakuj, by nie ulegt uszkodzeniu podczas transportu
z powrotem do firmy Vage DEDRA, s.r.o.. Opakowanie produkiu nie jest przedmiotem zakupu lub czeéciq zakupionego towaru,
jednak firma Vage DEDRA, s.r.o. zachowuje prawo do zwrotu kosztéw zwigzanych z doprowadzeniem towaru do pierwomego
stanu. Koszty te zawsze sq ustalane indywidualnie i mogq wymagaé¢ ich uregulowania przez kupujgcego. Optate zwigzang z
odestaniem zwracanego produkiu do firmy Vase DEDRA, s.r.o. zawsze pokrywa klient (kupujgcey). Ten wydtuzony czas zwrotu
wigze sie z PRK.
7.1.2. Produkty z kodami ,DA" lub ,FC" muszq zosta¢ zwrécone wraz ze wszystkimi metkami, w oryginalnym pierwotnym
opakowaniu i NIEUZYWANE. Klient moze przymierza¢ towary, ale nie moze doprowadzi¢ do jawnego zuzycia,/uszkodzenia.
Nalezy pomysle¢ o kosztach, jakie bedzie ponosi¢ firma Vase DEDRA, s.r.o. w zwigzku z doprowadzeniem produkiéw do ich
pierwotnego stanu, kiére mogq wymagaé uregulowania przez kupujgcegol Jezeli klient zwréci towar uzywany, zniszczony lub w
inny sposéb zdewastowany i bez oryginalnego pierwotnego opakowania, w kiérym nabyt zakupiony towar, firma
Vase DEDRA, s.r.o. od zwrotu zaptaconej ceny zakupu odliczy koszty zuzycia, az do wysokosci 100% zafakiurowanej kwoty
(w zaleznosci od stopnia zuzycia, uszkodzenia lub zniszczenia produkiu)! To dlatego, ze takich uzywanych i zniszczonych
fowaréw nie mozna ponownie sprzedawaé jako nowe.
7.1.3. Jedli chodzi o produkt z asortymentu ekologicznej drogerii firmy Vase DEDRA, s.r.o. to musi zawiera¢ co najmniej 80%
oryginalnej zawarfosci.
7.1.4. W przypadku produkiéw INTIMWELLNESS (artykuty erotyczne, bielizna erotyczna, podpaski higieniczne, damska
i meska bielizna) zapewniamy petng 24-miesieczng gwarancje. Okres gwarancji obejmuje jakos¢ i funkcjonalnosé produkiu.
Kupujqcy przyjmuje do wiadomosci, ze nie moze skorzysta¢ z prawa odstgpienia od umowy (zwrot rozpakowanych towaréw),
iezeli produkt serii INTIMWELLNESS zostanie rozpakowany i pieczecie holograficzne na opakowaniu bedg zerwane. W tym
przypadku odstgpienie od umowy (zwrot fowaréw rozpakowanych| nie jest mozliwe, poniewaz jest to produkt, kiéry nie pozwala
na jego zwrof ze wzgleddéw higienicznych wg § 1837 KC (niemozliwe jest wykorzystanie towaru przez inng osobe/innego
kupujgcego ze wzgledu na ogdlne zasady higieny i ochrony zdrowia). Prosimy kupujqcych, zeby wzieli pod uwage ten fak.
7.1.5. Kupujgey przyjmuje do wiadomosci, ze w przypadku ofrzymania do zakupionego towaru prezentéw, dochodzi do
zawarcia umowy darowizny pomiedzy firmq Vase DEDRA s.r.o. i nabywcq, z zastrzezeniem, ze jezeli kupujqcy skorzysta
z prawa do odsfgpienia od umowy kupna, nastepuje takze rozwigzanie umowy darowizny, a kupujgcy ma obowigzek zwrotu
ofrzymanych prezentéw wraz ze zwracanym towarem. W przypadku, kiedy nie zostang one zwrécone, ich wartosci bedg
postrzegane jako nieuzasadnione wzbogacenie kupujgcego. Jesli zwrot produkiéw bezpodstawnie przywtaszczonych nie
bedzie mozliwy, firma Vase DEDRA, s.r.o. ma prawo zqda¢ pienieznej rekompensaty w wysokosci ich regularnej ceny.
7.1.6. 14-dniowy okres zwrotu nie dotyczy drukowanych materiatéw promocyjnych firmy Vase DEDRA, s.r.o. (takich jak katalogi,
ulotki i inne drukowane materiaty marketingowe) oraz produkiéw, kiére klient ofrzymat jako darmowy prezent.
7.1.7 Pienigdze za zwracany towar wyslemy Ci ZAWSZE TYLKO na Twoje konto bankowe najszybciej jak to mozliwe,
najpdzniej w ciagu 14 dni od zwrotu zakupionego przedmiotu, jednak nie wezesniej niz po doreczeniu towaru z powrotem
do naszego dziatu reklamacii (lub ewentualnym udowodnieniu, ze zwracane towary zostaly juz do nas wystane).
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